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 Ejercicio 1:  Tarjetas de diálogo

Instrucción: Escribe un diálogo corto para cada situación.

1. Discutiendo una oferta de trabajo

Simula que hablas con un amigo sobre una oferta de trabajo que has recibido. Expresa tu opinión y

escucha la suya para negociar la mejor decisión.

Frases de ejemplo Frases de ejemplo

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................
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Frases de ejemplo Frases de ejemplo

¿Qué opinas de la oferta que me hicieron en la empresa?

Was hältst du von dem Angebot, das sie mir in der Firma

gemacht haben?

Creo que tiene aspectos positivos, pero algunas

condiciones no me convencen.

Ich denke, es hat positive Aspekte, aber einige Bedingungen

überzeugen mich nicht.

Me dijeron que el horario era flexible, pero creo que eso

no es del todo cierto.

Man hat mir gesagt, dass die Arbeitszeit flexibel ist, aber ich

glaube, das ist nicht ganz richtig.

Sin duda, quiero negociar para mejorar el salario. ¿Crees

que es posible?

Ich möchte auf jeden Fall verhandeln, um das Gehalt zu

verbessern. Glaubst du, das ist möglich?

Yo opino que la oferta es buena, pero tienes que fijarte bien

en las condiciones.

Ich meine, das Angebot ist gut, aber man muss genau auf die

Bedingungen achten.

Es normal que tengas dudas, la oferta tiene ventajas y

desventajas.

Es ist normal, dass du Zweifel hast, das Angebot hat Vorteile

und Nachteile.

Quizá te dijeron eso para llamar tu atención; mejor

pregunta bien antes de aceptar.

Vielleicht haben sie dir das gesagt, um deine Aufmerksamkeit zu

erregen; frag lieber genau nach, bevor du zustimmst.

Sin duda, negociar es importante. Creo que puedes

conseguir algo mejor si lo intentas.

Verhandeln ist zweifellos wichtig. Ich glaube, du kannst etwas

Besseres bekommen, wenn du es versuchst.
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2. Negociando un precio en el mercado

Imagina que estás en un mercado y quieres negociar el precio con el vendedor. Da tu opinión y responde

a su contraoferta.

Frases de ejemplo Frases de ejemplo

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

¿Crees que este precio es justo para la calidad del

producto?

Glauben Sie, dass dieser Preis für die Qualität des Produkts

gerechtfertigt ist?

Yo creo que es un poco caro, ¿podría hacer una

contraoferta?

Ich finde, es ist ein bisschen teuer, könnte ich ein

Gegenangebot machen?

Me dijo que no podía bajar mucho, pero insistió en que la

calidad es auténtica.

Er sagte mir, dass er nicht viel senken konnte, aber er bestand

darauf, dass die Qualität authentisch ist.

¿Qué opinas si pago un poco menos y compro más

cantidad?

Was hältst du davon, wenn ich etwas weniger bezahle und

dafür mehr Menge kaufe?

Opino que el precio refleja bien la calidad, pero podemos

negociar.

Ich finde, dass der Preis die Qualität gut widerspiegelt, aber

wir können verhandeln.

Claro, siempre hay espacio para una contraoferta, dime

cuánto propones.

Klar, es gibt immer Raum für ein Gegenangebot, sag mir, wie

viel du vorschlägst.

Es cierto, la calidad es buena y eso vale la pena.

Es ist wahr, die Qualität ist gut und das ist es wert.

Me parece bien, así llegamos a un compromiso que nos

convenga a ambos.

Das erscheint mir gut, so kommen wir zu einem Kompromiss,

der für uns beide vorteilhaft ist.
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3. Opinando sobre un acuerdo en la empresa

En esta simulación, conversas con un compañero sobre un acuerdo que se firmó en el trabajo. Usa estilo

indirecto para contar lo que se dijo y da tu opinión.

Frases de ejemplo Frases de ejemplo

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

¿Recuerdas lo que dijo el jefe sobre la última

negociación?

Erinnerst du dich, was der Chef über die letzte Verhandlung

gesagt hat?

Dijo que el compromiso era fundamental para avanzar

en el proyecto.

Er sagte, dass Engagement entscheidend sei, um im Projekt

voranzukommen.

Yo opino que valoran más las jerarquías que las ideas

nuevas.

Ich denke, dass sie Hierarchien mehr schätzen als neue

Ideen.

Sin duda, eso puede ser negativo para la motivación del

equipo.

Ohne Zweifel kann das negativ für die Motivation des Teams

sein.

Sí, me dijo que era necesario un compromiso de todos.

Ja, er sagte mir, dass ein Engagement von allen notwendig sei.

Exacto, sin compromiso no habría acuerdo ni progreso.

Genau, ohne Kompromiss gäbe es weder eine Vereinbarung

noch Fortschritt.

Creo que también aprecian la experiencia, pero deberían

estar abiertos a las propuestas.

Ich denke, sie schätzen auch die Erfahrung, sollten aber offen für

Vorschläge sein.

Tienes razón, negar las ideas puede impedir mejoras

positivas para la empresa.

Du hast Recht, das Ablehnen von Ideen kann positive

Verbesserungen für das Unternehmen verhindern.
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 Ejercicio 2:  Emparejar una palabra

Instrucción: Empareja las traducciones

a. Ella me dijo que la oferta 1. negociar siempre requiere compromiso.

b. Pedro me preguntó si 2. era muy positiva para todos.

c. Juan me recordó que 3. pensaba rechazar la contraoferta.

d. Ana dijo que sin duda 4. la negociación fue un éxito.

Lösungen:

1. Ella me dijo que la oferta era muy positiva para todos. 2. Pedro me preguntó si pensaba rechazar la contraoferta. 3. Juan me recordó que negociar

siempre requiere compromiso. 4. Ana dijo que sin duda la negociación fue un éxito.
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 Ejercicio 3:  Agrupar las palabras

Instrucción: Drag and drop the words to classify them into two categories according to their

use in conversations about opinions and negotiations.

El compromiso, Creo, La contraoferta, La negociación, Opina, Cree, Opino, La oferta

Frases para expresar y pedir opiniones Palabras sobre procesos de negociación

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

.................................................................... ....................................................................

Lösungen:

1. Frases para expresar y pedir opiniones: Creo, Cree, Opino, Opina

Palabras sobre procesos de negociación: La oferta, La contraoferta, La negociación, El compromiso
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 Ejercicio 4:  Estilo indirecto con pretéritos simples

Instrucción: Füllen Sie das richtige Wort ein.

dijo que, iba a rechazar, tenía, preguntó, negociaban, era, es

1.  Decir que + ser: Juan: La negociación es exitosa. : Juan me ................................... la

negociación ................................... exitosa.

2.  Decir que + ser: Marta: La contraoferta ................................... interesante. : Marta me

................................... la contraoferta ................................... interesante.

3.  Decir que + negociar: Juan: Nosotros negociamos con ellos. : Juan me

................................... ellos ................................... con ellos.

4.  Decir que + ser: Eva: Sin duda, la oferta es excelente. : Eva me dijo que, sin duda, la oferta

................................... excelente.

5.  Decir que + negociar: Ana: Nosotros negociamos una buena oferta. : Ana me

................................... ellos ................................... una buena oferta.

6.  Decir que + tener: Eva: Tengo el compromiso con ellos. : Eva me ...................................

................................... el compromiso con ellos.

7.  Preguntar + rechazar: Pedro: ¿Vas a rechazar la oferta? : Pedro me ................................... si

................................... la oferta.

8.  Decir que + ser: Ana: El compromiso es importante. : Ana me ................................... el

compromiso ................................... importante.

Lösungen:

1. dijo que 2. era 3. es 4. dijo que 5. era 6. dijo que 7. negociaban 8. era 9. dijo que 10. negociaban 11. dijo que 12. tenía 13. preguntó 14. iba a

rechazar 15. dijo que 16. era
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